職務経歴書
200X年X月X日現在

氏名：○○　○○

■職務要約
200X年に○○○株式会社（半導体・電子部品専門商社）に入社し、精密機器メーカー・FA機器・宇宙防衛関連製品メーカー向けの半導体製品営業を担当。200X年に株式会社△△△（総合家電・デジタル機器メーカー）へ転職し、欧州エレクトロニクスメーカー向けの電子デバイス営業を担当。一貫して半導体製品の法人営業として高い実績を上げ、顧客シェア拡大・売上向上に貢献してきた。

■職務経歴
200X年X月〜200X年X月　○○○株式会社
◆事業内容：半導体・電子・電気部品の専門商社
◆資本金：○○万円
◆売上高：○○億円
◆従業員数：○○名
	期間
	担当業務

	20XX年X月

〜
20XX年X月
	本社マーケティング部 第一営業部　担当者

【規模・役割】

担当部署：本社マーケティング部 第一営業部

役割：担当者

担当製品：半導体製品

担当顧客：精密機器メーカー等 国内法人（15社）

【業務内容】

・精密機器メーカー等へのルート営業・新規開拓営業

【成果】

・20XX年度売上高：□□万円

・□□社にて前年比150%・シェア10%向上を達成

	20XX年X月

〜
20XX年X月
	本社マーケティング部 第一営業部　担当者

【規模・役割】

担当部署：本社マーケティング部 第一営業部

役割：担当者

担当製品：半導体製品

担当顧客：FA機器・宇宙防衛関連製品メーカー等（20社）

【業務内容】

・FA機器・宇宙防衛関連製品メーカー等への営業

【成果】

・20XX年度売上高：□□万円

・□□社にて前年比200%達成


200X年X月〜現在　株式会社△△△
◆事業内容：総合家電・デジタル機器等の製造・販売
◆資本金：○○億円
◆年商：○○億円
◆従業員数：○○名
	期間
	担当業務

	20XX年X月

〜
現在
	電子デバイス事業部 営業第一グループ　担当者

【規模・役割】

担当部署：電子デバイス事業部 営業第一グループ

役割：担当者

担当製品：半導体製品

担当顧客：欧州エレクトロニクスメーカー（20社）

【業務内容】

・欧州エレクトロニクスメーカーへの販売・現地法人サポート

【成果】

・20XX年度売上高：□□万円

・□□社にてシェア10%引き上げ・前年比150%達成


■活かせる経験・スキル
・半導体製品・電子デバイスの法人営業の一貫した実務経験
・国内精密機器・FA機器・宇宙防衛・欧州エレクトロニクス向け営業実績
・顧客ニーズのヒアリング力と解決策の提案力
・英語力を活かした海外顧客（欧州）との折衝・サポート経験

■保有資格
・TOEIC 870点（20XX年X月）
・普通自動車第一種免許

■PCスキル
Excel（営業管理・実績分析）、Word（提案書・報告書）、PowerPoint

■自己PR

大学卒業後、一貫して半導体製品の法人営業に従事してきました。専門商社・メーカーの両方の立場での営業経験を持ち、精密機器・FA機器・宇宙防衛・欧州エレクトロニクスと多様な業界への営業実績を有しています。常に顧客ニーズを深く把握し、解決策を提案するアプローチで、複数の顧客でシェア拡大・前年比150〜200%の売上向上を実現してきました。TOEIC870点の英語力を活かした海外顧客との折衝経験も強みです。貴社の電子部品営業部門において、これまでの実績と専門知識を最大限に活かして貢献したいと考えています。
以上
